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X % Grandes NUmeros do BB
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Junho de 2009

Carteira de Crédito Total R$ 252,5 bilhdes
Carteira de Crédito Pessoa Juridica R$ 103,4 bilhoes
Base de Clientes Pessoa Juridica 2,2 milhoes de correntistas

Base de Clientes Pessoa Fisica 32,6 milhdes de correntistas

Administracdo de Recursos de R$ 293.9 bilhdes

Terceiros

Captacao de Recursos R$ 412,4 bilhdes
Cambio Exportacao 31,4% do mercado
Faturamento de Cartdes 18,1% do mercado
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Canais de Atendimento
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EMPRESA

Norte ot | s 5

254 Agéncias # .

Nordeste

i o —
L | -

"~ _ '1.016 Agéncias

)

Centro-Oeste’

408 Agéncias

Sudeste

3.944 municipios atendidos
4.287 agéncias no pais
40.214 terminais de auto atendimento

515 mil MPE usuarios do Gerenciador
Financeiro

1.538 Agéncias

Sul

1.071 Agéncias
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g Participacdo do BB no Mercado MPE
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Crédito Comercial MPE
Evolucao dos Saldos Aplicados - MPE

A$ 7.928 o
A% 227 R$ Milhdes
e A$ 3173 N
A%p.1 42.828
/ —".
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35.954 ==
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27.88
26.30
18.23!
9.652 10.188 10.388
13.37 9.314
1.44 1658 6.387
3.810 '
dez/05 dez/06 dez/07 dez/08 mar/09 jun/09 projetado dez/09
E 3 Giro + Comex E dFipanciamentos —&— Total
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Grupos de Empresas

Relacionamento Relacionamento
Individual Coletivo
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Organizacoes Produtivas em Rede

Aglomerados

(poucos vinculos)

Arranjos Produtivos Locais (APL)

(vinculos expressivos - especializagao, cooperagao e
aprendizagem existentes)

Cadeias Produtivas

(vinculos complexos — visdo de toda a cadeia produtiva)

Adaptacéo da Tipologia do Prof Carlos Aguedo Paiva - Unicamp
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5.614 planos de negdcios

1,211 milhdo de familias beneficiadas

R$ 5,47 bilhao de recursos programados

R$ 1,94 bilhao de recursos de parceiros

4.787 municipios envolvidos

4.028 agéncias BB habilitadas

15.900 funcionarios treinados
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Desafios dos Negocios com Coletivos de Empresas

. B

EMPRESA

¥ Financas de Proximidade

¥ \ivéncia da realidade local

¥ Grau de interacio entre os atores

¥ Customizacao de solucoes

¥ Solucodes coletivas

¥ Desenvolvimento sustentavel (empoderamento)
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- @ Objetivos da Atuacao em APL
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Promover:
¥ Ampliacao do crédito disponibilizado as MPE
¥ Inovacao tecnoldgica das MPE
¥ Acesso a mercados pelas MPE
¥ Associacao e a cooperacao
¥ Competitividade das MPE
¥ Geracao e manutencao de emprego e renda
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g Principios de Ag&o em APL

EMPRESA

Complementariedade

Participacao na
Governanga do
APL

O acesso ao
Crédito

Orientagao ao
Crédito
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) Metodologia APL
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Mix de Produtos

Acodes de
capacitacao

Parcerias locais

Inovacgao e
Expansao

Acesso a Novos
Mercados
Capacitacao e
Formacao

Governanga e
Cooperacéao

BANCO DO BRASIL

Integracao
Governanca
Cadastramento

Empresas
Integrantes

Analise e
Classificacao
de APL

Nivel de
organizagao

Complexidade
das solugoes
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Resultados da Atuacao em APL
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Amazonas

Rondo6nia

Principais numeros:
182 APL apoiados pelo BB
689 municipios envolvidos
£15.500 empreendimentos apoiados
KR$ 1,2 bilhdo de crédito liberados
KR$ 53 milhdes BB Giro APL

Grande do

Posicéo: Setembro/2009
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- @ Desafios da atuacao em APL
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¥ Nivel de organizagcao esperado X observado
¥ Estratégia nacional X Especificidade local

¥ Baixa cultura de cooperacao e confianca

¥ Poucos instrumentos para crédito coletivo

¥ Solucao de Continuidade (Rotatividade dos
representantes locais do Banco)
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Desafios da Atuacao Coletiva

. B

EMPRESA

* [nstrumentos:
¥ Consorcio de Empresas
¥ Sociedade de Propdsito Especifico
¥ Sociedade de Garantia de Credito (SGC)
¥ Aval Solidario
¥ Fundos de Aval
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S Novas Solucoes
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= Ambiente WEB:
¥ Site APL (interacdo — B2B)
¥ Atualizacao da Vitrine APL
¥ Captura de informacoes das Instituicbes Parceiras
¥ Acolhimento de propostas negociais

= Ambiente Interno BB:
¥ Revitalizacdo do Modelo de Relacionamento com APL

¥ Capacitacao da forca de venda (Curso presencial com a
participacao de 2.400 Gerentes e 600 parceiros)

¥ Atendimento especializado em APL na CABB
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Obrigado

Vocé nasceu para ter o
seu proprio negécio.

E o Banco do Brasil

da crédito para a sua
empresa crescer.

e

Cartao BNDES do Banco do Brasil.

Com ele, a Marina tem crédito pré-aprovado
de até RS 500 mil para financiar a aquisigéo
de moveis, maquinas e equipamentos
para sua loja. Tudo com a comodidade de
comprar pela intemet com taxas de juros
reduzidas e até 48 meses para pagar.

Faz diferenga ter um banco todo seu.

BANCO DA SUA EMPRESA

S .

B
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